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De kunst 
van effectieve 
rem
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Hoe het allem
aal begon..

O
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Een onafhankelijk &
 transparant B2B alles-in-één 

autom
otive handelsplatform

, w
aarm

ee je gem
akkelijk 

jouw
 inkoop- en verkoop prestaties laat stijgen.



TRANSACTIES
55.000+

BEDRIJVEN
6.000+

LANDEN
8+
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de beste 
rem

arketingstrategie 
voor jouw

 bedrijf?



W
at is een 

rem
arketingstrategie?

Een plan van aanpak die je m
aakt om

 je 
rem

arketing doel te bereiken, bestaande 
uit de volgende ingrediënten… 



D
e ingrediënten voor een rem

arketingstrategie:

Het belang 
van een groot &

 
kw

alitatief netw
erk

D
e keuze: aan 

w
ie bied je je 

voertuigen aan?

D
e kw

aliteit 
van voertuig 
advertenties

Het belang 
van een goed 
handelsim

ago

D
e keuze voor 

softw
are die past 

bij jouw
 bedrijf
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Jouw
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Intern
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 kw

alitatief netw
erk

#
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Jouw
 

Internationale 
handelsrelaties

Intern
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Internationale 
handelsrelaties
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Jouw
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Het belang van een groot &
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alitatief netw
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#
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Het belang van een groot &
 kw

alitatief netw
erk

#
1 

Platform
 vindt 

de juiste koper

Veiling 
partners

Intern
Lokale 
handelsrelaties

Internationale 
handelsrelaties

C
arC

ollect 
C

om
m

unity



Hoe kw
alitatiever 

&
 groter je netw

erk, 
hoe beter je 
handelsprestaties
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Aan w
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Aan w
ie bied ik m

ijn voertuigen aan?
#

2 4x verschillende strategieën van 
m

erkdealers &
 leasem

aatschappijen 

Aan w
ie laten zij w

elke voertuigen zien?



Aan w
ie bied ik m

ijn voertuigen aan?
#

2 

STRATEGIE 1

(alle) voertuigen die je m
oet inruilen, voer je op 

&
 toon je aan de handel

Alle handelaren kunnen altijd op alle voertuigen bieden



Aan w
ie bied ik m

ijn voertuigen aan?
#

2 

Alle voertuigen voer je op, m
aar interessante 

voertuigen toon je alleen intern
Handelaar heeft grotere koopkans

STRATEGIE 2



Aan w
ie bied ik m

ijn voertuigen aan?
#

2 

Alle voertuigen voer je intern op, pas w
anneer het 

voertuig daadw
erkelijk is ingeruild &

 je deze zelf niet 
houdt, gaat het voertuig naar de handel. 
Handelaar biedt enkel op ingeruilde voertuigen

STRATEGIE 3



Aan w
ie bied ik m

ijn voertuigen aan?
#

2 

W
il graag eigen com

m
unity opbouw

en, eigen 
partners en veilinghuizen. Hoogste opbrengst en 
snelste doorlooptijd

STRATEGIE 4 | LEASE
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Kw
aliteit van advertenties &

 handelsim
ago

#
3 

W
aarom

 is dit belangrijk &
 hoe 

train je jouw
 verkopers om

 de 
beste taxatie te m

aken?



G
oed &

 volledig opvoeren > beter 
handelsim

ago > hogere biedingen 
> beter verkocht !



Softw
are keuze

#
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Softw
are keuze

#
4 

Breng je behoefte in kaart 
&

 kies op basis daarvan de 
softw

are die bij jou past



Softw
are keuze

#
4 Zoek softw

are die:
•

toekom
st proof is

•
constant verbeteringen doorvoert

•
m

eedenkt m
et de gebruikers

•
de juiste hulpm

iddelen biedt voor jouw
 

strategieën 



N
u je strategie bekend is…



N
u je strategie bekend is…

M
ag je dit niet vergeten!

⚠
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D
ata 

verzam
elen

A
nalyseren

V
erbeteringen

uitvoeren



Jelle N
ijm

an, N
ieuw

enhuijse G
roep

G
arbage in,

is garbage out.



ELK
BED

RIJF

IS
ANDERS



O
ntdek vooral w

elke
 rem

arketingstrategie
w

erkt bij jouw
 bedrijf.



N
og even op een 

rijtje..
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1. Vergroot je netw
erk #

drivenbyconnection

2. Bepaal aan w
ie je je voertuigen aanbiedt

3. Zorg voor goede kw
aliteit advertenties

4. Kies de juiste softw
are 

5. Analyseer &
 stuur op data



Thank you! 
!



Join our com
m

unity.
Just like

+6.000 other com
panies


