
Paul de Vries

De online 
automotive beter 
maken!





Op welke wijze ga jij 
om met de nieuwe 
werkelijkheid als 
ondernemer?



De digitale showroom was opeens de enige 
showroom die echt bereikbaar was….



Maar oude “slechte’ gewoontes zijn moeilijk aan te 
passen, zelfs in crisistijden





De “koop online” 
button is niet meer 
dan een normale 
lead….



Maar…...wij vergeten 
snel weer!





Het dealerbedrijf van de toekomst is nog altijd van 
bricks en clicks!

5 tips om het straks “gewoon” goed te doen!



Tip 1: Proefrit aan huis!



Tip 2: Onderhoud ophalen, maar dan frictieloos!

http://drive.google.com/file/d/1Na4UqzINOw1Jkaq5p0ZOCsXlH2-j-p7k/view


Tip 3: Leads opvolgen...



Tip 4: Je LMS is HET gereedschap!



Tip 5: Train je verkopers dagelijks!



In “goede tijden” gaan slechte eigenschappen niet 
verbeteren! Nu is het moment daar!


